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 أوراق عمل
  هـ1447العام الدراس ي الثانيالفصل الدراس ي  

 

 
 

 

 تاسع السبوع  ال ورقة عمل 

 

 الإجابة الصحيحة لكل مما يلي:  ظللأ: 1س

 : إذا كانت العبارة خاطئة )خ(إذا كانت العبارة صحيحة وحرف  )ص(ظلل حرف  أ: 2

 خ ص السؤال م

   لبيع الشخص ي لا يحتاج مهارات تواصلا 1

   .نجاح البيع الشخص ي يعتمد على مهارات البائع 2

   البيع الشخص ي منخفض التكلفة دائمًا  3

 

 أكمل ما يلي :  /3س

 .____ لإقناع العميل بالشراءالتواصليعتمد البيع الشخصي على مهارات ___ .1

 .___ مع العميلطويلة الأمدمن أهداف البيع الشخصي بناء علاقة ____  .2

 .____ العميلرغباتخطوة مهمة في البيع الشخصي هي التعرف على ___ .3

 

 

 

 
 

 البيع الشخص ي هو   1

 توزيع             إنترنت                  تواصل مباشر    إعلان      

 من ميزات البيع الشخص ي   2

 تكلفة عالية                   إقناع مباشر           ضعف تواصل        عشوائي           

 من عيوب البيع الشخص ي   3

 ة مرتفعة  التكلف              فهم العميل                 العلاقات          المرونة         

  المرحلة الثانوية المرحلة 

 الثالث  الصف  تخطيط الحملات التسويقية  المادة 
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 شركة مدارس العناية الهلية 
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