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 الإجابة الصحيحة لكل مما يلي:  ظللأ: 1س

 : إذا كانت العبارة خاطئة )خ(إذا كانت العبارة صحيحة وحرف  )ص(ظلل حرف  أ: 2

 خ ص السؤال م

   العديد من الطرائق الترويجية للتواصل مع الافراد يمكن للمسوقين استخدام   1

   يتميز البيع الشخص ي بعدة مزايا بدون قيود  2

   م  بتغير عادات المستهلكين لوسائل الإعلا يتغير الإعلان  3

 

 سؤال مقالي :  /3س

شركة تعاني من ضعف المبيعات رغم كثرة إعلاناتها، ما التغيير الذي تقترحه في المزيج الترويجي  -1

 لتحسين النتائج؟ 
 تعزيز تنشيط المبيعات  

 الشخصي  تفعيل البيع 

 تحسين العلاقات العامة 

 

 

 

 

 

 

 

 

 حول مؤسسة ومنتجاتها  شكل من أشكال الاتصال غير شخص ي   1

 الإعلان          المنتج             التسويق          المؤسسات      

 لتنفيذ التي تدفع الشركات أمو لاتصالات الشخصية نوع من ا 2
ً
 ها  الا

 القيود           الاتصال            البيع الشخص ي          ارنةالمق        

 في المؤسسة  مجموعة واسعة من مجهودات الاتصال  3

 المستهلكين           العلاقات العامة           المصلحة    أصحاب       الفعاليات           

  المرحلة الثانوية المرحلة 

 الثالث  الصف  تخطيط الحملات التسويقية  المادة 
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 شركة مدارس العناية الهلية 
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